DŮVĚRNÉ!

POUZE PRO POTŘEBU FRANCHISORA

Dotazník pro zájemce o franchisový koncept
Dotazník je základním informačním zdrojem pro franchisora / poskytovatele, proto prosím věnujte jeho vyplnění velkou pozornost. Pokud se setkáte s otázkou, na kterou nechcete odpovědět, neodpovídejte. Odpovědi pište přímo do tabulky. Odpovědi formulujte věcně a stručně. Podrobnější komentář k otázkám bude předmětem případného osobního rozhovoru franchisora nebo pověřeného zástupce franchisora se zájemcem o franchisový koncept.

Veškeré informace uvedené v dotazníku jsou považovány za důvěrné a slouží pouze pro potřeby franchisora / poskytovatele. V případě požadavku budou po vyrozumění zájemce o zamítnutí / zahájení jednání o koupi franchisového konceptu, vráceny / zlikvidovány.
1. Informace o zájemci právnická / fyzická osoba
	Obchodní jméno zájemce o franchisovou licenci
	

	Sídlo, místo podnikání:
	

	V zastoupení odpovědné osoby:
	

	Korespondenční adresa:
	

	Firemní telefonický kontakt:
	

	Mobilní kontakt:
	

	Fax:
	

	E-mail:
	

	Webová stránka:
	

	Právní forma zájemce:
	

	Datum založení:
	

	Oblast podnikaní:
	

	Předmět podnikaní:
	

	Uveďte historické souvislosti (uveďte prosím stručně historii podnikání, úspěchy a neúspěchy):
	

	Stávající soudní spory, exekuce, vymáhání pohledávek:
	

	Omezení v podnikání:
	

	Výška vlastního kapitálu pro tento projekt:
	

	Cizí zdroje kapitálu – výška, zdroj:
	

	Uveďte zkušenosti s franchisou případně jméno osoby, která má zkušenosti s franchisou:
	

	Uveďte franchisové koncepty, do kterých jste se zapojili nebo jejich detailně znáte:
	


2. Profesní část
	Máte zkušenosti s řízením provozu franchisového konceptu, pokud ano, jaké?
	

	Typ provozu:
	

	Doba trvaní:
	

	Velikost kolektivu:
	

	Vaše pozice:
	

	Vaše očekávaní od zakoupení licence:
	

	Jste vlastníkem nebo nájemcem vhodného prostoru?
	

	Vaša představa o rychlosti přestavby tohoto prostoru:
	

	Váš odhad nákladů přestavby:
	

	Jak dlouho můžete osobně vést provoz?
	

	Do kdy dokážete přeložit podnikatelský plán na období 5 let?
	

	Navrhněte marketingové aktivity na zviditelnění konceptu ve Vašem okolí:
	

	Co z toho dokážete zajistit sám? 
	

	Váš odhad celkových nákladů:
	

	Vaše představa návratnosti investice:
	

	Máte nebo znáte školený personál? Pokud ne jak plánujete dělat nábor personálu?
	

	Uveďte, jaké cizí jazyky ovládáte a na jaké úrovni:
	


3. Koncept – Vaše očekávaní od franchisora  (očíslujte podle důležitosti od 1 po 9, jednička je nejdůležitější, 9 nepodstatné).

	
	Kompletní projektová dokumentace k přestavbě

	
	Popsané know-how v Provozní příručce

	
	Dodání technického řešení obsluhy - software pro prodej a sklad

	
	Rychlý servis

	
	Pravidelné školení / zaškolení personálu

	
	Služby konzultanta, který Vám pomůže s využitím know-how

	
	Pravidelná aktualizace předpisů a právních, daňových a jiných norem

	
	Asistence (on-line) při řešení složitých situací (návštěva SOI, DÚ, IP, atd.)

	
	Personální poradenství

	
	Vedení účetnictví

	
	Kvalitní prezentace konceptu na veřejnosti

	
	Známost značky a její trvalé posilování

	
	Exkluzivita území

	
	Webové stránky s prezentací Vaší prodejny

	
	Katalog dodavatelů (seznam smluvních dodavatelů, kteří poskytují členům sítě významné slevy)

	
	Délka smluvního vztahu

	
	Jiné (prosím uveďte a ohodnoťte)


	Jak jste se o konceptu dozvěděli?
	

	Kdy máte zájem otevřít franchisový projekt? (Měsíc / rok)
	

	Máte zájem o jiné koncepty nebo jiný vztah k této tématice?
	

	Z čeho máte největší obavy?
	

	Na co se nejvíce těšíte?
	


OSTATNÍ: Pokud v dotazníku chybí nějaké téma nebo důležitá oblast, o níž by měl franchisor vědět, prosíme o doplnění.

Přiložte prosím k tomuto dotazníku Váš aktuální životopis s přehledem praxe, dosaženého vzdělání, absolvovaných kurzů, speciálních dovedností, volnočasových aktivit atd.
Mr. KEBAB s.r.o.



